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Dossier de synthèse

d’accompagnement à la création 
ou reprise d’entreprises
Vous pouvez obtenir de plus amples renseignements sur la création et reprise d’entreprises en visitant les sites www.jecree.com et www.jereprends.com; ou rencontrer des professionnels de la création ou reprise d’entreprises en contactant le numéro unique 0 811 00 59 62 (coût d’un appel local).
CLAUSE DE RESERVE

Le dossier ci-après présente une analyse financière du projet de création d’une entreprise. Cette étude a été menée au vu des pièces, documents et informations communiqués par le porteur de projet au cours de plusieurs entretiens. 

IDEE Littoral tient à préciser que toutes les informations ainsi que tous les chiffres présents dans ce document représentent une estimation selon les informations en notre possession à un moment précis sur la période d’activité prise en compte.

IDEE Littoral décline toute responsabilité sur les interprétations qui pourraient être faites de ces informations.
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I) Quelques conseils pratiques

Les premiers pas du créateur d'entreprise, vos interlocuteurs avant la création ou la reprise. 
Au travers de son site Internet www.jecree.com, le programme régional de création et transmission d’entreprise assure l'orientation et les premières informations néces​saires à mieux structurer votre projet (aspects administratifs, juridiques, fiscaux, financiers...), des outils inter- actifs (possibilité de constituer son dossier en ligne, boîte aux lettres d'échanges...) 
Vous retrouverez également l’ensemble des coordonnées des  professionnels de la création et reprise d’entreprise du Nord / Pas-de-Calais.
Dans le cadre du Programme régional de Création et Transmission d’Entreprise, vous pourrez bénéficier :

· D’une heure d’accueil près de chez vous

· D’un accompagnement au montage de votre projet

· De formations à la création/reprise d’entreprise

· Une orientation vers les organismes de financement (subvention, prêt, capital risque, garantie)

· Un suivi après la création de l’entreprise.

Pour les cédants et les repreneurs, des procédures et des outils divers ont également été mis en place sur  www.jereprends.com
Le recours au conseil pour un porteur de projet, quel que soit son statut social, est reconnu par l'ensemble des acteurs de la création d'entreprise comme étant un facteur fondamental à la fois dans la concrétisation du passage à l'acte et dans sa réussite, mais également dans la consolidation des entreprises créées.

Les difficultés que doivent affronter les porteurs de projet, puis les créateurs (après la création et 3 ans plus tard) sont professionnelles,  économiques, managériales, comportementales et psychologiques.

L'accompagnement consiste à offrir au porteur de projet, dans le respect de son projet, de son autonomie et de ses compétences, un ensemble de ressources dans lesquelles il va puiser pour conduire son projet.

L'accompagnement doit donc nécessairement être per​sonnalisé, comporter une dimension de diagnostic, de préconisation, d'expertise et de conseil.  Seuls des orga​nismes qualifiés disposant d'une expérience dans le domaine de la création, d'un niveau de qualification élevé des personnels, d'une capacité d'accueil perma​nente, d’un volume d’affaires suffisants sont en mesure d'assurer ces prestations de qualité. 

II) Présentation du créateur et de son entreprise

A) Le créateur

	Nom, prénom
	

	Date et lieu de naissance
	

	Adresse, code postal, ville,
	

	téléphone, fax, adresse

e.mail
	

	Nombre d’enfants à charge
	

	Situation du conjoint(e) 
	


	Situation familiale
	Statut précédent la création d’entreprise

	Célibataire
	
	Etudiant
	
	DE de moins d’un an
	

	Marié(e)
	
	Apprenti
	
	DE de plus d’un an
	

	Divorcé(e)
	
	Salarié
	
	Bénéficiaire du RMI
	

	Veuf(ve)
	
	Chef d’entreprise
	
	Sans profession
	

	Autres (précisez)
	
	Autres (précisez)
	
	
	


Curriculum Vitae (joindre en annexe si existant)

	Dates

(période du…au…)
	Formation ou poste occupé
	Etablissement/ entreprise
	Commentaires

	Formations
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Expériences professionnelles
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Si plusieurs porteurs de projet pour un même projet : créateur B

	Nom, prénom
	

	Date et lieu de naissance
	

	Adresse, code postal, ville,
	

	téléphone, fax, adresse

e.mail
	

	Nombre d’enfants à charge
	

	Situation du conjoint(e) 
	


	Situation familiale
	Statut précédent la création d’entreprise

	Célibataire
	
	Etudiant
	
	DE de moins d’un an
	

	Marié(e)
	
	Apprenti
	
	DE de plus d’un an
	

	Divorcé(e)
	
	Salarié
	
	Bénéficiaire du RMI
	

	Veuf(ve)
	
	Chef d’entreprise
	
	Sans profession
	

	Autres (précisez)
	
	Autres (précisez)
	
	
	


Curriculum Vitae (joindre en annexe si existant)

	Dates

(période du…au…)
	Formation ou poste occupé
	Etablissement/ entreprise
	Commentaires

	Formations
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Expériences professionnelles
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


B) L’entreprise

	Raison sociale et nom commercial si différent
	

	Adresse, code postal, ville,
	

	téléphone, fax, adresse

e.mail
	

	Création ou reprise
	

	Joindre bilan(s) précédent(s) si entreprise existante
	

	Forme juridique choisie 
	

	Régime fiscal choisi 
	

	Montant et répartition du capital en cas de société
	

	Date prévue d’inscription au CFE
	

	Nombre de salariés dans l’entreprise au démarrage
	

	Si entreprise déjà existante

-
Numéro d’immatriculation

-
Date et lieu d’immatriculation

-
Numéro SIRET

-
Numéro SIREN

-
Code NAF
	


III) Le projet

A) Description du projet

B) Origine du projet (ce qui vous a amené à choisir la création d’entreprise et cette activité en particulier)

C) Le produit/le service

· Description des produits et/ou services proposés

· Pourquoi avoir choisi ces produits ou services ?

D) Le Marché 

· La clientèle

· Description de la clientèle visée (zone géographique, type de clientèle…)

· Si étude ou analyse du marché, la joindre.

· La concurrence

	Les concurrents
	Description des concurrents
	Les points faibles et points forts

des concurrents

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


· Les fournisseurs

	Les fournisseurs
	Description des fournisseurs
	Pourquoi avoir choisi

ce(s) fournisseur(s)

	
	
	

	
	
	

	
	
	


E) Les moyens

· Le local

· Les moyens matériels 

	Date d’achat
	Objet
	Montant d’achat HT
	Durée d’amortissement

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


· Les moyens humains 

	
	NOMBRE

	
	Début d’activité
	Fin de 1ère année
	Fin de 2ème année
	Fin de 3ème année

	Productif
	
	
	
	

	Encadrement
	
	
	
	

	Commercial
	
	
	
	

	Administration et Direction
	
	
	
	

	Total
	
	
	


Les associés : en quoi vos éventuels associés sont un atout pour votre projet ?

F) La stratégie commerciale/le positionnement de l’entreprise

· Pourquoi cibler cette clientèle ?

· Méthode de calcul du prix et positionnement par rapport à la concurrence

· Méthode de calcul du chiffre d’affaires, 

· Politique suivie en matière de produit/service : quel est votre « plus » ?

· Politique suivie en matière de distribution, de ventes et de publicité

· Connaissez vous l’évolution du marché depuis 5 ans et comment l’imaginez vous dans les 5 prochaines années ?

· La réglementation professionnelle : y a-t-il des réglementations spécifiques à l’exercice de votre activité  (diplôme, lois … )?

IV) Validation du dossier

Le Créateur 








J’atteste sur l’honneur l’exactitude des renseignements fournis

Date et signature du demandeur :

L’opérateur de conseil

Nom de la structure : 

Boutique de Gestion IDEE Littoral

70 rue Faidherbe

62 200 BOULOGNE SUR MER

Personne chargée de l’accompagnement : 

Date et signature de la chargée de mission :
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L’avis du créateur

A)
Points forts / points faibles

	
	Points forts (décrire)
	Points faibles (décrire)
	Actions correctives (prévues ou à prévoir)

	Le créateur
	
	
	

	Le projet
	
	
	

	L’environnement familial
	
	
	


B) Attente en terme de suivi







Pour la réalisation de la partie économique et financière, vous pouvez nous contacter : 





à Boulogne sur mer, Tél : 03 21 87 43 00, � HYPERLINK "mailto:idee.littoral@wanadoo.fr" ��idee.littoral@wanadoo.fr� 





à Calais, Tél : 03 21 96 47 00, � HYPERLINK "mailto:idee.littoral.calais@wanadoo.fr" ��idee.littoral.calais@wanadoo.fr�
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